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Kompetenz in Lebensmitteln ;

Database Publisher fur Das £rgebnis
CGUNZ-Kundenkataloge St B i i i

vom Vertrieb mit Begeisterung
angenommen. Bereits im ersten

Eine Case Study uber den internationalen Vertrieb . TPt ekt

Die CUNZ Warenhandels GmbH ist ein
osterreichischer Importeur, Exporteur und
Produzent von 20 Eigenmarken im Bereich
Lebensmittel. Ihre Produkte stammen von 150
verschiedenen Lieferanten aus ganz Europa,
die in ihren Segmenten oft zu den
MarktfUhrern gehoren.
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Die Heraystorderung

Produkte, Preise, Verfugbarkeiten und
Lieferzeiten andern sich in der Lebens-
mittelbranche rasant. Monatlich muss die
Warenhandelsgesellschaft GUNZ fur mehr als
tausend Kunden in Uber hundert Landern
individuelle Kataloge mit mehreren hundert
Seiten gestalten und distribuieren. Allein aus
der Vielzahl der Kundenergeben sich zahl-
reiche inhaltliche und gestalterische
Varianten- -—— mit diversen Sortimenten,
Designs und Barcodes sowie individuell
ausgehandelten Preisen. GUNZ suchte einen
Weg, die Kataloge samt Preislisten als
printfahige CMYK und PDF-Dokumente
schnell, aktuell und kundenindividuell zu pro-
duzieren. Dabei galt es auch, Designwunsche
ZuU berucksichtigen. Ziel war, den Vertrieb zu
entlasten und die Marktposition von GUNZ zu
starken.

Database Publishers wurden
3.500 mehrsprachige Kunden-
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Layouts mit diversen Platzierungsvarianten
fur Texte und Abbildungen sowie
Darstellungsvarianten fur verschiedene
Sprachen, Preisarten, Bildformate, mit oder
ohne Barcode, mit oder ohne UVP,
Produktmerkmale, StUcklisten u. v. m.

Mit der Database Publishing Losung von
ICONPARC lasst sich eine beliebige Auswahl
von Produkten und Inhalten mit dem jeweils
gewunschten Design zusammenfuhren. Das
Erstellen der Datei als PDF bendtigt dreil3ig
Sekunden, als printfahiges CMYK (InDesign)
zwanzig Minuten. Dem Kunden stehen die
personalisierten Kataloge und Preislisten im
Webshop zum Download als PDF zur Ver-
fugung. Ausgewahlte Kunden erhalten ihren
Katalog in gedruckter Form per Post bzw.
personlich durch AuBendienstmitarbeiter.
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